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Winning the Publications Game - How to Develop

Medically Speaking & una societa americana finalizzata a sviluppare le competenze necessarie per
facilitare la pubblicazione di studi, abstract o poster su riviste scientifiche infernazionali accreditate. Le
riviste scientifiche accreditate contribuiscono, con I'lmpact Factor attribuibile alle singole pubblicazioni,
a definire un parametro oggettivo per la valutazione della professionalita individuale e di reparto/struttura.

'iniziativa, resa possibile grazie ad un contributo di Wyeth e con la collaborazione di Wolters Kluwer
Health Italy, & volta a fornire un corso specifico di Medical Wrifing in ambito dermatologico.

DAY 1 - 11 GIUGNO 2009

09:00 - 09:30 Introduction “Winning the Publications Game - How to Develop Effective
Abstracts and Manuscripts in Dermatology”
Medically Speaking

Session A - The difficult question: What makes a good paper?

09:30 - 09:45  Effective writing
Medically Speaking

09:45-10:30  The expanded IMRAD model
Wolters Kluwer Health

10:30 - 11:45  Case Study Exercise A: Title And Abstract Writing in Dermatology
Wolters Kluwer Health

Effective Abstracts and Manuscripts in Dermatology

DAY 2 - 12 GIUGNO 2009

Session B - The less difficult question: What gets a paper published?

09:00 - 09:30

09:30 - 10:30

10:30 - 11:30

11:30 - 11:45

The important implications of knowing “your” market
Medically Speaking

Technical requirements for publication
Wolters Kluwer Health

Case Study Exercise B: The Peer Review in Dermatology
Wolters Kluwer Health

Closing Remarks
Medically Speaking
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Winning the Publications Game - How to Develop

Medically Speaking & una societa americana finalizzata a sviluppare le competenze necessarie per
facilitare la pubblicazione di studi, abstract o poster su riviste scientifiche infernazionali accreditate. Le
riviste scientifiche accreditate contribuiscono, con I'lmpact Factor attribuibile alle singole pubblicazioni,
a definire un parametro oggettivo per la valutazione della professionalita individuale e di reparto/struttura.

'iniziativa, resa possibile grazie ad un contributo di Wyeth e con la collaborazione di Wolters Kluwer
Health Italy, & volta a fornire un corso specifico di Medical Wrifing in ambito dermatologico.

DAY 1 - 11 GIUGNO 2009

14:00 - 14:30 Introduction “Winning the Publications Game - How to Develop Effective
Abstracts and Manuscripts in Dermatology”
Medically Speaking

Session A - The difficult question: What makes a good paper?

14:30 - 14:45  Fffective writing
Medically Speaking

14:45 -15:30  The expanded IMRAD model
Wolters Kluwer Health

15:30 - 16:45  Case Study Exercise A: Title And Abstract Writing in Dermatology
Wolters Kluwer Health

Effective Abstracts and Manuscripts in Dermatology

DAY 2 - 12 GIUGNO 2009

Session B - The less difficult question: What gets a paper published?

14:00 - 14:30

14:30 - 15:30

15:30 - 16:30

16:30 - 16:45

The important implications of knowing “your” market
Medically Speaking

Technical requirements for publication
Wolters Kluwer Health

Case Study Exercise B: The Peer Review in Dermatology
Wolters Kluwer Health

Closing Remarks
Medically Speaking
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